Jovenes del Comer cio comparten buenas practicas en Ciego de Avila

Il Coloquio

Durante tres dias, mas de 400 jovenes representantes de provincias de todo el pais, desarrollaron en Ciego de
Avilael Segundo Coloquio Cientifico y de Técnicas Comerciales de las Brigadas Técnicas Juveniles (BTJ), bajo
el lema central Los jovenes por lamodernizacion del Comercio.

El coloquio, que tuvo como sede la Universidad de Ciego de AvilaMaximo Gémez Béez, propicio el
intercambio de los jovenes con la presidencia nacional de las BTJ, conferencias, debatesy actividades
recreativas. El ge central del certamen estuvo regido por €l evento cientifico y el encuentro competitivo de
técnicas comerciales.

El segmento cientifico se estructuré en dos comisiones: la primera, dedicada ala gestion del Comercio, y la
segunda alainocuidad, calidad y el medioambiente.

Para hablar de la gestion comercial, 34 ponencias de Santiago de Cuba, Cienfuegos, Matanzasy Las Tunas,
ahondaron en la busqueda creativa de soluciones y el aumento de la gestion como el ementos importantes para
revitalizar la dinamica econémica en cada provincia, municipio y comunidad del pais.

Por su parte, la comision Dos, con 20 ponencias procedentes de La Habana, Cienfuegosy Granma, se concentré
en las exigencias de inocuidad, calidad e impactos medioambientales de la actividad comercial.

Por Ciego de Avila, el joven Fidel Cruz Pérez disertd sobre |a estrategia de comunicacion parala divulgacion de
las politicas publicas en la comunidad de Canaeta, en la ciudad capital.

Tania Delgado Pestana, especialista de la delegacion territorial del Ministerio de Ciencia, Tecnologiay Medio
Ambiente, quien formo parte de la comision evaluadora, dijo que “las teméticas abordadas han sido tratadas
profundamente por un personal que no rebasa los 35 afios y han demostrado dominio de temas novedosos como
la economia circular y las buenas précticas para un buen desempefio medio ambiental”.

Propiciar lagestion y la creatividad dentro del sector constituye una prioridad impostergable, unido a que, como
meérito relevante del trabajo de las BTJ, se logré ademés laincorporacion activa de |os cuentapropistas al
movimiento.

En lo referido al desarrollo de las habilidades comerciales, se planifico en cuatro areas de actividades:
Alojamiento, Gastronomia, Venta de mercancias y Oferta de servicios técnicos personalesy de uso doméstico,
con caracter competitivo. Los participantes se enfrentaron a exdmenes tedricos y practicos.

Estuvieron representadas las tiendas de viveres y productos liberados, elaboracion de alimentos, cocteleriay
recepcion, estilistas, costureras, masgjistas y otros servicios afines.

Un momento especial en el desarrollo del evento estuvo protagonizado por “el asalto” de nifios del circulo de
interés de la culinaria del municipio de Venezuela, dirigido por su profesora Mabel Paz Valdés.

En opinion del joven avilefio Rafael Luis Gonzédlez Angel Bello, quien represent6 ala provinciaen las
competencias de habilidades en el area de Venta de mercancias, el coloquio le ha aportado mucho a su
realizacion profesional y personal, “ porque siempre resulta muy positivo el intercambio de experienciasy la
convivencia, que permiten unaidentificacion mejor de lajuventud y la posibilidad de desarrollar nuevas



amistades’.

Laprimera edicion del Coloquio Cientifico y de Técnicas Comerciales de las BTJ se efectud en abril del 2023, y
tuvo por sede a LaHabana.



